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CENTRO QUE BUSCA IMPULSAR
EL OFICIO ALFARERO




PROPUESTA DE VALOR

ENSENAR Y MOSTRAR
UNA PRACTICA
CERAMICA MAS
INNOVADORA,
SOSTENIBLE Y
ATINGENTE.
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MERCADO




SEGMENTO CLIENTE

PROFESIONAL AFICIONADA COOLHUNTER
NO TIENE UN LUGAR DONDE QUIERE APRENDER EL OFICIO O BUSCA PIEZAS CON UN SELLO
TRABAJAR Y COMPARTIR NUEVAS TECNICAS UNICO

EXPERIENCIAS



COMPETENCIA
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PLAN DE MARKETING

WORKSHOP PIEZAS INSUMOS
l l l
CLASES SHOWROOM TALLER
l
COWORK

C)fin A




PLAN DE MARKETING

WORKSHOP
CLASES

COWORK

PIEZAS



PLAN DE VENTA

= Clases = Workshop = Cowork = Piezas = Insumos
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OPERACIONES

PREPARACION MANEJO STOCK BACKOFFICE
CLASES



OPERACIONES

Materia prima, despacho, quemas.

Alquiler, salario, suministros, seguro,
software backoffice.




PLAN FINANCIERO

Maquinaria,
€30.000 ’ equipamiento
taller
Préstamo de
oo ’ 6%
familiar
Aporte > €3.500

SOCIOS




PLAN FINANCIERO

" Margen Bruto ® Ingresos = Costos

$100
$75 4
$50
—
$25
$0
Ano 1 Ano 2 Ano 3

€-3.449 €6.315 €16.236



PLAN FINANCIERO

ANO 1

Margen de
explotacion
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ANO 3



PLAN FINANCIERO

ANO 1 ANO 2 ANO 3

CAC
LTV

LTV/CAC



PLAN FINANCIERO
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PLAN FINANCIERO

ANO 3 ANO 5
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